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2016 — JAKI BYi?
2017 — JAKI BEDZIE?

W oczekwaniu Na Nnowe

W wyniku znacznych
opdznien nowych inwestycii
infrastrukturalnych, mijajgcy
rok niestety nie przynidst
spodziewanej poprawy

w branzy budowlane;j.
Wyjgtkiem jest segment
budownictwa
mieszkaniowego.

W oczekiwaniu na nowe,

i jakze potrzebne, projekty
infrastrukturalne i budowlane,
firmy wykorzystaty okres
spowolnienia na rynku

na przygotowanie sie

do fazy ozywienia.

prognozy na rok kolejny to staly element
grudniowego ,Buildera”. Czas pedzi
niewyobrazalnie szybko. Tego nie zmienimy.
Na szczeScie mozemy sie jednak zatrzymac
i dokona¢ analiz oraz ocen. Nie chodzi tu
o krok w tyl, ale o obranie zdrowej perspek-
tywy, ktéra pozwoli pewne i$¢ naprzod.
Podobnie jak w ubiegtych latach, prezentu-
jemy wiec wypowiedzi szeféw wybranych
firm oraz kontynuujemy pomysl z zaprosze-
niem do Forum tych z nich, ktérzy pojawili
sie na oktadkach ,Buildera” w tym roku.
W kazde wydanie wkladamy mnéstwo serca i pracy. Kazdy numer doku-
mentuje miesigc z zycia branzy, a rzeczywiscie grudzien to najlepsza
pora, zeby odpowiedzie¢ sobie na podstawowe pytania: jaki byt ten
20167 jaki bedzie 20177 w ktérym miejscu jestesmy?
Wszystkim nam zycze, zebySmy czerpali z sukceséw, ale i wyciagali
whnioski z btedéw popetnionych w 2016 r., i zeby realia roku 2017 spro-
staly wreszcie tzw. oczekiwaniom branzy!

Podsumowania koniczacego sie roku oraz

Dominik Suwinski
Dyrektor Marketingu i Sprzedazy

ANdrze)
Chotdzynsk

AMC — Andrze] M. Chotdzynski

Rok 2016 byt peten wyzwanh twdrczych.,

Konczacy sie rok 2016
byt kolejnym dobrym ro-
kiem dla branzy dewelo-
perow, troche zbyt spo-
kojny dla branzy budow-
lanej i peten nowych wy-
zwan twoérczych dla archi-
tektow.

AMC - Andrzej M. Chot-
dzynski z roku na rok staje

przed nowymi, coraz bar-
dziej wymagajacymi i nie-
zwyklymi wyzwaniami
artystycznymi. W Polsce
i w Europie.

Moje prognozy na 2017
rok? Bedzie prawdopo-
dobnie znowu duzo trud-
nej, codziennej pracy i in-
telektualnych wysitkow

przy niecodziennych pro-
jektach o najrézniejszych
skalach, morfologiach
i w niespotykanych uwa-
runkowaniach artystycz-
nych i spolecznych.

www.amcholdzynski.pl
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PPU PALISANDER Sp. z 0.0,

Planujemy nowe inwestycje w technologie,

technike i kadre.

To byt dla nas bardzo do-
bry rok. Odnotowali$my
wzrost przychodéw w sto-
sunku do roku 2015,
w szczegdlnosci w obsza-
rach budownictwa inzynie-
ryjnego oraz przemystowe-
go. Rozszerzyliémy asorty-
ment o nowe rozwigzania
dotyczace bezpieczenstwa
na placu budowy oraz
wzbogaciliSmy oferte pro-
duktowa systeméw Scien-

nych. Na plaszczyznie rela-
cji klient — firma odnotowu-
jemy staly wzrost liczby
usatysfakcjonowanych kon-
trahentéw. To wymierny
efekt wdrozonego w 2011 .
wewnetrznego systemu za-
rzadzania jako$cia najmu
szalunkéw QLOS.

W 2017 r. na pewno be-
dziemy klas¢ nacisk na
utrzymanie réwnie do-
brych lub lepszych wyni-
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kéw finansowych. Planuje-
my inwestycje w technolo-
gie, technike i kadre. Chce-
my wej$¢ na nowe rynki
i nadal powiekszaé grono
klientéw. Dzi§ Palisander
pracuje we wszystkich ob-
szarach budownictwa ryn-
ku krajowego, dlatego tez
zasieg dzialania planuje-
my rozszerzy¢ o nowe te-
rytoria.

Udoskonalanie istnieja-
cego systemu zarzadzania
jakoscia QLOS to jeden ze
stalych celéw firmy. Opra-
cowywanie i wdrazanie
nowatorskich rozwigzan
z zakresu BHP jest kolej-
nym nierozlacznym ele-
mentem wpisanym w dzia-
tania Palisander, gdyz wie-
my, ze bezpieczenstwo
i ochrona na placach bu-
d6éw jest sprawg nadrzed-
na i priorytetowa.

Nadchodzacy czas bedzie
réwniez okresem przygoto-
wan do zblizajacego sie ju-
bileuszu 25-lecia firmy.

www.palisander.com.pl

ANArze

Maciejewski
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STIEBEL ELTRON Polska Sp. z 0.0,

Finiszujgcy rok przytart naszej branzy troche nosa
i przypomniat, ze nic nie jest pewne, a przysztos¢
energii odnawialnej w naszym kraju nie bedzie

prostg drogaq.

Stiebel Eltron od dziesie-
cioleci produkuje elek-
tryczne urzadzenia grzew-
cze oraz chtodzace i wen-
tylujace. Aktualnie na pol-
skim rynku dzialamy
w dwéch podstawowych
segmentach: jest to energia
odnawialna (pompy ciepfa,
kolektory sloneczne i foto-
woltaika) oraz drobna tech-
nika domowa: w szczeg6l-
nosci ogrzewacze wody -
przeplywowe, pojemno-
$ciowe i konwektory oraz
piece akumulacyjne.

Rok 2016 przyniést za-
skakujace przelozenie sy-
tuacji polityczno-gospodar-

czej na najistotniejszy dla
nas segment energii odna-
wialnej. Dotyczy to efek-
téw wstrzymania progra-
mu Prosument, zapowiedzi
wzrostu obcigzen podatko-
wych dla energii elektrycz-
nej oraz braku konkretnych
planéw likwidacji niskiej
emisji zanieczyszczen po-
wietrza przez budynki jed-
norodzinne. Rynek pomp
ciepta zareagowal niespo-
tykang ostroznoscig inwe-
stycyjna. W dotychczas
najistotniejszych segmen-
tach pomp solankowych
oraz pomp do cieplej wo-
dy uzytkowej, rynek skur-
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czyl sie odpowiednio o 15
i 20%, co jest ewenemen-
tem na skale europejska.
W przypadku powietrz-
nych pomp ciepta, wzrost
rynku spadt z 70 do 279%,
mimo ze w ubieglym roku
wydawalo sie, iz mozliwo-
éci tego produktu sa nie-
ograniczone... Uregulowa-
nia UE, ktére wykluczyty
tradycyjne, niekondensa-
cyjne kotly gazowe, stwo-
rzyly warunki do wielo-
letniej ekspansji powietrz-
nych pomp ciepla, jednak
jak sie okazuje, w polskich
warunkach ta perspektywa
nie jest wcale taka pewna.

Co ciekawe, w drugim
segmencie naszej dzialal-
nosci, czyli w zakresie pro-
stych urzadzen elektrycz-
nych podgrzewajacych wo-
de lub pomieszczenia, ry-
nek wydaje sie rosnaé.
Dzwignia wzrostu jest naj-
prawdopodobniej wieksza
dostepnos$é¢ poprzez firmy
handlowe dziatajace w In-
ternecie. Udzial e-commer-
ce w polskim handlu roz-
wija sie imponujaco. W na-
szej branzy mozna zaobser-
wowaé powolne oderwanie
sie Internetu od handlu
wylacznie stabszym jako-
§ciowo towarem, sprzeda-
wanym w najnizszych ce-
nach. Sukces polskich firm
e-commerce zbudowany
jest tez czeSciowo na eks-
porcie rodzimych, zaawan-
sowanych technicznie pro-
duktéw do bliskich sasia-
déw naszego kraju.

www.stiebel-eltron.pl

Jaki byl 2016? e Jaki bedzie 20177
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CEMEX Polska Sp. z 0.0,

Jestedmy gotowi na rok 2017 oraz zobowigzani
do wspierania Klientdw i Partnerdw.

W 2016 r. w CEMEX Pol-
ska kontynuowalismy wy-
sitki majace na celu za-
pewnienie kazdego dnia
bezpiecznego powrotu do
domu wszystkim tym, kt6-
rzy z nami wspoélpracu-
ja. Bezpieczenstwo jest na-
szym priorytetem, dlate-
go tez jesteSmy zaszczyce-
ni i zacheceni do dalszych
starafi, po uznaniu na-
szych wysitkow przez Cen-
tralny Instytut Ochrony
Pracy (CIOP), ktéry przy-
znal nam najwyzsze w Pol-
sce wyrd6znienie w tym za-
kresie: Zltota Karte Lidera.

Biorac pod uwage roz-
wdj rynku, oczywiscie li-
czyliSmy na to, ze rok
2016 bedzie okresem przy-
spieszenia i wiekszej dy-
namiki, szczegélnie nape-
dzanym strategicznymi in-
westycjami infrastruktu-

ralnymi. Niestety, uplywa-
jace miesiace nie spelnity
naszych oczekiwan, a dal-
sze op6znienia w plano-
wanych projektach infra-
strukturalnych oraz po-
zyskiwaniu $rodkéw unij-
nych maja negatywny
wplyw na nasz sektor. Mi-
mo to, pozostaliSmy wyjat-
kowo skupieni na tworze-
niu warto$ci dla naszych
Klientéw i Partneréow
w kazdej z naszych ofert,
jednocze$nie przygotowu-
jac sie na tak bardzo ocze-
kiwane, nadchodzace ozy-
wienie. Cieszy nas fakt, ze
ta warto$¢ dodana zostala
juz dostrzezona przez na-
szych Klientéw, co znaj-
duje odzwierciedlenie
w pozytywnej zmianie na-
szych cen w ciggu roku.
Cho¢ dynamika wzrostu
rynku jest jeszcze nieokre-
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§lona — zalezy ona oczywi-
$cie od bardzo potrzebne-
go przyspieszenia w kon-
traktach infrastruktural-
nych oraz absorpcji $rod-
kéw unijnych - uwaza-
my, ze dobre lata sg jesz-
cze przed branza budow-
lana w Polsce.

JesteSmy przekona-
ni, ze jesli po stronie pu-
blicznych zamawiaja-
cych i prywatnych wyko-
nawcoéw podjete zostana
wspélne wysitki do przy-
spieszenia realizacji stra-
tegicznego planu infra-
strukturalnego, rok 2017
moze stanowi¢ wazny,
pierwszy krok w kierunku
bardzo oczekiwanego ozy-
wienia w branzy budow-
lanej w Polsce, ktére po-

Najwieksze sukcesy 2016

przyznanie Ztotej Karty Lide-
row Bezpiecznej Pracy na lata
2017-2018 przez Centralny In-
stytut Ochrony Pracy

wyrdznienie Ztotym Listkiem
CSR “Polityki” za bycie wyjat-
kowg firmg w zakresie odpo-
wiedzialnosci  spotecznej
i zrbwnowazonego rozwoju
w Polsce

* uznanie za Etyczng Firme
2015 roku, drugi rok z rzgdu.

przyznanie Polskiej Nagrody
Inteligentnego Rozwoju za rok
2016

otrzymanie nagrody Emerging
Market Champions Fundaciji
Kronenberga przy Citi Handlo-
wy za przyczynianie si¢ do
wzrostu zatrudnienia i rozwoju
gospodarczego Polski

winno by¢ juz widoczne
zar6wno pod wzgledem
wielkosci, jak i wartosci.

//CEITIEX

www.cemex.pl

Krystyna Baran

Prezes /arzgdu

WISNIOWSKI Sp. z 00. SKA.

Rok 2017 bedzie kolejnym czasem ciezkiej pracy

i znaczgeych zmian.

Dobiegajacy konca rok
2016 mozemy podsumo-
wac jako dobry. Dzialania
skutecznie skupialy sie na
cigglym rozwoju, co po-
zwolilo na zwigkszenie
przychodéw, zakup par-
ku maszynowego i taboru
transportowego, kontynu-
acje inwestycji budowla-

nych oraz zwiekszenie za-
trudnienia o 150 os6b.
Sukcesywnie i rozwaz-
nie poszerzamy swoja
obecno$¢ na rynkach za-
granicznych, prezentowa-
na oferta spotyka sie z co-
raz wiekszym zaintereso-
waniem i uznaniem tam-
tejszych klientéw. Oczy-

wiscie, nie odpuszczamy
dzialan na terenie Polski.
Potwierdzeniem jest cho-
ciazby tytul Lidera Bran-
Zy, przyznany nam po raz
piaty z rzedu przez Cen-
trum Analiz Branzowych.
To dla nas pozytywne pod-
sumowanie tegorocznej

dziatalnosci i potwierdze-
nie, ze obraliSmy wlasci-
wa $ciezke rozwoju. Oczy-
wiscie napotykamy na sze-
reg trudnosci. Jednak ma-
jac na uwadze fachowosé
i pracowito$¢ naszych pra-
cownikéw oraz odwage
wlasciciela, z umiarkowa-
nym optymizmem patrze
w przysztosé. Rok 2017
bedzie kolejnym czasem
ciezkiej pracy i znacza-
cych zmian.

www.wisniowski.pl
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KIREISEL Technika Budowlana Sp. z o.o.

Rok 2017 bedzie dla catej branzy nie lada

wyzwaniem,

Rok 2016 byt dla branzy
budowlanej trudny. Sektor
budownictwa mieszkanio-
wego zanotowal wpraw-
dzie ozywienie. Wida¢ to
miedzy innymi w liczbie
uzyskanych pozwolen, roz-
poczetych budéw oraz
mieszkan oddanych do
uzytku. Nieco gorzej sytu-
acja przedstawia sie nato-
miast w innych galeziach
branzy. Z uwagi na op6z-
nienia inwestycji i przesu-
niecie wykorzystania §rod-
kéw w ramach dotacji Unii
Europejskiej, budownictwo
infrastrukturalne wyhamo-
walo i cala produkcja bu-

dowlano-montazowa jest
po dziewieciu miesigcach
2016 r. o ok. 15% nizsza
w stosunku do analogicz-
nego okresu roku ubiegle-
go. Sytuacji nie poprawiaja

Najwieksze sukcesy 2016

wyrdznienie statuetkg TOP
Builder za Biotynk Max Protect
042

* Medal Europejski za produkt
Fuga NANOTECH 730

poprawa efektywnosci funk-
cjonowania firmy

pozyskanie nowych klientow

utrzymanie cen

takze systematycznie spa-
dajace ceny materialow
budowlanych. Wyzwaniem
dla wielu przedsigbiorcow
budowlanych bedzie doko-
nanie niezbednych korekt
cen, bowiem w przeciw-
nym razie wielu producen-
téw materialéw budowla-
nych czeka podobny los,
jak firmy, ktére co prawda
wybudowaly autostrady,
ale zamiast wzmocni¢ swo-
ja kondycje, popadly w po-
wazne tarapaty finansowe.

Bez watpienia w Polsce
potrzeba jest jeszcze blisko
1 mln nowych mieszkan,
stad spore szanse upatruje-

my w rzadowym programie
»~Mieszkanie+”. Jego suk-
ces lezy w naszym wspdl-
nym interesie. Realizacja
przebiega¢ bedzie w du-
zym stopniu w gminach na
szczeblu samorzadowym,
a to wymagac bedzie deter-
minacji i zaangazowania
srodowisk lokalnych.
Majac na wzgledzie obec-
na sytuacje, trzeba mieé
$wiadomos$é¢, ze rok 2017
bedzie dla calej branzy nie
lada wyzwaniem. Powinien
by¢ on jednak lepszy, niz
miniony 2016. Branza bu-
dowlana ma nadzieje na
pozyskanie wykwalifiko-
wanej sily roboczej, ktdrej
brak juz dzisiaj stanowi ba-
riere na drodze rozwoju.
Trwale ozywienie powinno
nastapi¢ w roku 2018.

www.kreisel.pl

Rodolfo C.

Prezes /arzgdu

NUuniz

ULMA Construccion Polska SA

Jeste$my niezwykle dumni z wysokiej skutecznosci
pozyskiwania kontraktdéw w sekforze drogowym.

Dla mnie osobiscie byt
to przede wszystkim okres
zmierzenia sie z nowym,
ciekawym wyzwaniem za-
wodowym, zwlaszcza ze
sytuacja na rynku budow-
lanym nie sprzyjala uda-
nym debiutom. Bylismy
$wiadkami licznych op6z-
niefi zar6wno w oglasza-
niu nowych przetargéw,
jak i rozpoczynaniu prac
w budownictwie drogo-
wym. To spowodowalo na-
rastanie presji cenowej
oraz do$¢ zacieta walke

o realizacje niemal kazde-
go projektu.

Zwazywszy na niewiel-
ka podaz zadan wchodza-
cych do realizacji, jeste-
$my niezwykle dumni
z wysokiej skutecznosci
pozyskiwania kontraktéw
w sektorze drogowym oraz
z debiutu naszych wézkow
nawisowych na obiektach
powstajacych z wykorzy-
staniem zaawansowanych
technologii mostowych.
Warto takze wspomnied,
ze dzieki obstudze kolej-

TNNOWAGYINI
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nych 8 obiektéw realizo-
wanych metoda nasuwa-
nia podluznego, znaczaco
poszerzylismy i utrwalili-
§my nasze kompetencje
w tym zakresie.

W przysztym roku =za-
mierzamy utrzymac ten
trend oraz sukcesywnie
zwigksza¢ udzial sektora
infrastruktury w naszych
przychodach. Ponadto
przewidzieliSmy wprowa-

dzenie na rynek nowego,
bardziej wydajnego desko-
wania stropowego oraz
dalsze doskonalenie syste-
mowych rozwigzan BHP
i standardu obstugi klienta.
I jesli tylko sytuacja gospo-
darcza bedzie sprzyjac re-
alizacji tych zamierzeni, na
co zdaja sie wskazywac
najnowsze prognozy, je-
stem przekonany, ze be-
dziemy mogli takze wcieli¢
w zycie nasze plany odno-
$nie dalszego wzrostu fir-
my oraz umocnienia jej po-
zycji na rynku.

www.ulmaconstruction.pl

Jaki byl 2016? e Jaki bedzie 20177
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dr arch. [Rafar Barycz

Dyrekfor Biura Architekfonicznego
Barycz i Saramowicz

Zmiana filozofii zamdwienh publicznych
fo podstawowe zadanie, z ktérym muszg
zmierzy¢ sie odpowiednie instytucje panstwa.

Rok 2016 byl dla Biura
Architektonicznego Bary-
cza i Saramowicza bardzo
satysfakcjonujgcy, tak pod
wzgledem artystycznym,
jak i gospodarczym. Zdaje
sobie przy tym sprawe, ze
ten oglad moze by¢ w ja-
kiej$ mierze niemiarodajny.
Na ambitng architekture
zawsze jest bowiem zapo-
trzebowanie i podlega ona
relatywnie najmniejszym
wahaniom koniunktury.

Najwazniejszym wyzwa-
niem, ktéore zadecyduje
o przyszlosci budownictwa
w Polsce, w tym branzy
projektowania architekto-

nicznego, zar6wno w roku
2017, jak i nastepnych la-
tach, jest pilna koniecz-
nos$¢ zmiany Ustawy o za-
moéwieniach publicznych.
W swym dotychczasowym
ksztalcie niesie ona optaka-
ne dla jakosci architekto-
nicznej i perspektyw go-
spodarki skutki, albowiem
kieruje sie zasadg, ze ,ma
by¢ tanio”. Podczas gdy
u naszych zachodnich sa-
siadéw, jednego z najwyzej
rozwinietych i najlepiej
zorganizowanych panstw
$wiata, filozofia jest zgota
odmienna - ,ma by¢ do-
brze.” Ta zgubna ideologia

taniosci sprawia, ze najlep-
sze biura projektowe, lide-
rzy produkcji innowacyj-
nych, zaawansowanych
technologicznie materia-
16w budowlanych, szero-
kim tukiem omijaja prze-
targi publiczne. Generuje
to osobliwy dychotomicz-
ny charakter polskiej prze-
strzeni. Mamy wspaniate
krajobrazy, przepiekng

przyrode, a przy tym bodaj
najbardziej zdegradowang
w Europie przestrzen pu-
bliczna. Czy kto§ zdaje so-
bie sprawe, jak przecietnie
wyglada nowo wznoszona
polska szkota, dom kultury,
hala sportowa? W ostat-
nich latach dzieki wysitko-
wi Polakéw, a rdéwniez
i srodkom zewnetrznym,
udato sie walnie rozwina¢
stan naszej infrastruktury,
lecz ten skok cywilizacyjny
nie przelozyl sie na popra-
we krajobrazu zurbanizo-
wanego.

Zmiana filozofii zamo-
wien publicznych to pod-
stawowe zadanie, z ktérym
musza zmierzy¢ sie odpo-
wiednie instytucje pan-
stwa.

www.barycz-saramowicz.pl

Macie] Rutkowski

Wiceprezes Zarzgduy,
Dyrekior ds. Hondlu
Grupa SILIKATY S A,

Budujemy przewage konkurencyjng, dzieki
nowoczesnym wyrobom dostosowanym do

budownictwa przysztosci.

Rosnaca $wiadomos¢ in-
westoréw oraz zaostrza-
jace sie przepisy prawa
budowlanego, zwigzane
z wprowadzaniem w zycie
unijnych dyrektyw, w du-
zej mierze dotyczacych
zmniejszania zapotrzebo-
wania budynkéw na ener-
gie pierwotna i ogranicze-
nia emisji halasu spra-
wiajg, ze w ostatnim cza-
sie polskie budownictwo
zaczelo sie bardzo prez-

nie rozwija¢, a jego wyso-
ki poziom z powodzeniem
doréwnuje $wiatowym
standardom. Stanowi to
zaréwno dla nas, jak i dla
wielu firm zajmujacych
sie produkcja materiatéw
budowlanych, dobry znak
i szanse na zwiekszenie
sprzedazy oraz ugrunto-
wanie pozycji na rynku.
Warunek jest jeden, mu-
sza by¢ to produkty wy-
sokiej jakosci, ktére spet-

MACIE]
RUTKOWSKI

Waprces L, Drobtorés. Wl
Gropa SNATY $p. 105

PRZEWAGA
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niajg te restrykcyjne nor-
my. Przyszlo§é branzy
budowlanej to rozwigza-
nia proekologiczne, tacza-
ce w sobie wysoka jako$c
z przystepna cena. Blocz-
ki silikatowe sa w tych
kwestiach bezkonkuren-
cyjne, dlatego tez zainte-
resowanie nimi systema-
tycznie rodnie, co prze-
ktada sie na zwigkszenie
sprzedazy naszych wy-
rob6éw. Smiato moge po-

wiedzie¢, ze zar6wno ten,
jak i poprzedni rok to jed-
ne z najlepszych okreséw
sprzedazowych w ostat-
nich kilku latach. Pocie-
szajacy jest rowniez fakt,
ze jest to tendencja rosng-
ca, a perspektywa najbliz-
szych miesiecy ksztattu-
je sie dos¢ optymistycz-
nie. Wierzymy, ze nadcho-
dzacy rok pozwoli nam na
systematyczne budowanie
przewagi konkurencyjnej,
a wszystko za sprawg na-
szej oferty, czyli nowocze-
snych wyrob6éw dostoso-
wanych do budownictwa
przyszlosci.

www.grupasilikaty.pl




Macig) Irzoch

Dyrektor Generalny
Steintbacher Izoterm Sp. z 0.0.

Bardzo wyraznie wzrosta

liczba zlecen projekfowych

w pracowniach
branzowych, co jest
dobrym prognostykiem
roku 2017,

Rok 2016, mimo zapo-
wiedzi wielu zmian w ob-
szarze legislacyjnym
w branzy, ktére zazwyczaj
powoduja przyjecie przez
rynek postawy wyczekujg-
cej, to rok udany dla Ste-
inbacher Izoterm. Staty-
styki budowlane odnoto-
waly po trzech kwartatach
1/t wzrost oddanych miesz-
kan i rozpoczetych budow.
Przedsiebiorstwa i klienci
indywidualni nadal chca
sie¢ rozwijaé, inwestujac
w nowe obiekty, a rynek
modernizacyjny wciaz szu-
ka technologii i produk-
tow do zmniejszenia zu-
zycia ciepla przez budyn-
ki i instalacje. To stymulu-
je zapotrzebowanie na pro-
dukty Steinbacher do izo-
lacji technicznych i bu-
dowlanych. Bardzo wyraz-
nie wzrosta liczba zlecen
projektowych w pracow-
niach branzowych, co jest
dobrym prognostykiem ro-
ku 2017.

W 2016 r. pojawily sie
programy prowadzone
przez instytucje panstwo-
we, wprowadzajace in-
tensywniejsza kontrole ja-
kosci wyrobé6w budowla-
nych. To dopiero poczatek,
ale mam nadzieje, ze we-
ryfikacja rzetelno$ci pro-
duktéw na state juz wpisze
sie do standardéw dziata-
nia naszych urzedéw. Ste-
inbacher opiera swoja dzia-
talnos¢ handlowa na zréow-
nowazonej sprzedazy po-
miedzy segmentami izola-
cji technicznych i budow-
lanych na rynku krajowym

Najwieksze sukcesy 2016

* 20-lecie dziatalnosci na pol-
skim rynku

nowa linia produkcyjna ptyt
izolacyjnych do aplikacji pod-
jastrychowe;j

* otwarcie nowych kanatéw
sprzedazy eksportowej

ludzie wspoitworzacy firme
i jej sukcesy

oraz eksportowym. Temu
beda podporzadkowane na-
sze aktywnosci takze w ro-
ku 2017. Kompetencje i ja-
kos¢ to wartosci ponadcza-
sowe. To nasze wartoSci.
Kluczem do sukcesu
i utrzymania dobrego tem-
pa wzrostu w przyszlych
latach bedzie madre do-
pasowanie oferty do ro-
snacych oczekiwan wyko-
nawcow i inwestoréw. Ale
nie tylko. Nie mniej istot-
na bedzie adaptacja infra-
struktury produkcyjnej
i parametréw produktéow
do zmian w przepisach
unijnych, ktére w kolej-
nych latach moga odegra¢
w branzy wyjatkowo du-
za role. Steinbacher jest do
tego dobrze przygotowany.

www.steinbacher.pl

Tomasz Tlomczuk

Dyrektor Generalny
DOKA Polska Sp. z 0.0,

W 2017 r. frendy

i wymagania rynkowe
zZwigzane z rozwojem
nowoczesnych rozwigzan
technologicznych bedq
wyzwaniem dla branzy
deskowaniowe;.

Doka, ekspert w dzie-
dzinie techniki desko-
wan, odnotowala w po-
przednim roku 12-procen-
towy wzrost zysku z dzia-
falnos$ci operacyjnej. Osia-
gniecie takiego wyniku by-
fo mozliwe dzieki konse-
kwentnej realizacji sku-
tecznego modelu bizne-
sowego, w oparciu o kto-
ry firma od lat 50. ubie-
glego wieku opracowu-
je, produkuje i dystrybu-
uje komponenty oraz de-
skowania systemowe
i specjalne. Przedsiebior-
stwo sprzedaje i dzierzawi
(ok. 50%) swoje produk-
ty w 70 krajach na calym
Swiecie.

W Polsce ostatnie lata
w sektorze budowlanym
byly czasem jego powolnej
stabilizacji i wychodze-
nia z kryzysu. Obserwuje-
my jednak, ze trend wzro-
stowy lat ubieglych rozbil
sie o paraliz zaméwien pu-
blicznych, ktéry zaskoczyt
wszystkich w 2016 roku.
Jest to szczegdblnie zaska-
kujace dla branzy, ktéra li-
czyla na szeroki zakres ro-
b6t zwigzanych z kolejna
perspektywa budzetu unij-
nego.

Planowana do 2020 r. re-
alizacja inwestycji unij-
nych, szczegélnie tych
zwigzanych z infrastruk-
turg drogowa oraz ener-
getyczna, zapowiada po-
prawe sytuacji w bran-
zy. Odblokowanie tych in-
westycji pozwala z wiegk-
szym optymizmem patrzec

DMAS

MG

WAL

NASBAKOBE, o

w przyszlosc i jest zwia-
stunem ozywienia i wzro-
stu w sektorze budowla-
nym w 2017 roku.

Innym obszarem, ktéry
moze wzmocni¢ pozytyw-
na tendencje, bedzie roz-
wo6j budownictwa mieszka-
niowego — dobra koniunk-
tura oraz sytuacja demo-
graficzna sprawia, ze rynek
mieszkaniowy wciagz dyna-
micznie sie rozwija.

Oddzielnym zagadnie-
niem bedzie jednak to, jak
zamawiajacy i wykonawcy
poradza sobie z potencjal-
nym spietrzeniem robét.

W 2017 r. trendy i wy-
magania rynkowe, zwig-
zane z rozwojem Nowo-
czesnych rozwigzan tech-
nologicznych oraz zapo-
trzebowaniem na wydaj-
ne systemy deskowan do
szybkiego i bezpieczne-
go montazu, beda wyzwa-
niem dla branzy desko-
waniowej. Zaréwno ze-
sp6t Doka Polska, jak i na-
sze portfolio produkto-
we sag gotowe na wyso-
kie oczekiwania i potrzeby
klientow.

www.doka.com
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Dariusz Blocher

Prezes /arzqdu Budimex SA

Wartos¢ kontraktéw w przetargach, w ktdrych
oferta Budimeksu zostata uznana za
najkorzystniejszg, wynosi 1,1 mid zt.

To trudny rok dla branzy
budowlanej. W pierwszych
trzech kwartatach produk-
cja budowlano-montazo-
wa spadla o 15,4%, glow-
nie za sprawg opdzZnien
w rozstrzyganiu zlecen ko-
lejowych, jak i wstrzyma-
nia procedur przetargowych
przez GDDKIiA. Problem po-
glebil spadek liczby inwe-
stycji samorzadowych i pry-
watnych. W konsekwencji
braku zleceni, na rynku do-
minowaly niskie ceny uslug
podwykonawczych i su-
rowcdéw, co pozwolito osia-
gna¢ dobra rentownoéé¢ wy-
konawcom, posiadajacym
w portfelu dlugoterminowe
kontrakty. Z drugiej strony
rok 2016 to dla branzy czas
nadziei na poprawe wspol-
pracy, w tym na zréwnowa-

zenie ryzyk kontraktowych,
pomiedzy publicznym za-
mawiajacym a wykonaw-
ca. Jako ze w tym obszarze
przez lata nawarstwilo sie
wiele probleméw, na spel-
nienie tych nadziei wciaz
jeszcze czekamy.

Najwieksze sukcesy 2016

* bardzo dobra kontraktacja
przy spadajgcym rynku

rozwdj firmy w segmencie bu-
downictwa energetycznego,
szpitalnego oraz matych kon-
traktéw infrastrukturalnych

zakonczenie/ oddanie do uzyt-
ku przed czasem kilku kontrak-
tow, np.: A1 odc. Strykéw — Tu-
szyn, trasa gtéwna obwodnicy
Miedzyrzecza, mleczarnia Po-
Imleku w Lidzbarku Warmin-
skim.

Jesli chodzi o budow-
nictwo infrastrukturalne,
rok 2017 bedzie trudny ze
wzgledu na zast6j w prze-
targach w 2016. Wiek-
szo$¢ nowych tematéw be-
dzie w fazie projektowania
w ramach formuly ,Projek-
tuj i buduj”, zatem mozna
oczekiwaé relatywnie ni-
skiej produkcji budowlane;j
w tym segmencie. Nie spo-
dziewam sie tez wieksze-
go ozywienia w budownic-
twie ogélnym. Na wzrost
sprzedazy ustug mozna li-
czy¢ w przypadku budow-
nictwa mieszkaniowego,
a w drugiej polowie przy-
szlego roku by¢ moze po-
jawig sie zamOwienia pu-
bliczne ze strony samo-

rzad6w. Jesli chodzi o bu-
downictwo przemystowo-
-energetyczne w tej chwi-
li w Polsce realizowanych
jest 5 duzych blokéw we-
glowych, co napedza bieza-
ca produkgje, ktéra w 2017
1. zacznie stopniowo male¢.
Przyszly rok powinien by¢
przez branze wykorzystany
na przygotowanie inwesty-
cji zwigzanych z nowymi
regulacjami dotyczacymi
ochrony $rodowiska BREF.
Budimex prezentuje sie
bardzo dobrze na tle ryn-
ku. Osiggnelismy dobre
wyniki finansowe, podpi-
saliémy kontrakty o warto-
éci ponad 4 mld zt w okre-
sie trzech kwartatéw br.,
a warto$¢ kontraktow
w przetargach, w ktérych
oferta Budimeksu zostata
uznana za najkorzystniej-
sza, wynosi 1,1 mld zl.

www.budimex.pl

VIC Swerts

Prezes | /otozyciel souddal

Gwarancjg bezpieczenstwa jest dla nas
konsekwentne realizowanie strategii harmonijnego

rozwoju firmy.

Rok 2016 byt dla nas ro-
kiem szczegélnym, przede
wszystkim za sprawa po-
dwéjnego jubileuszu,
ktéry obchodzita firma
Soudal, a mianowicie
50-lecia swojego powsta-
nia oraz 20-lecia obecno-
$ci firmy w Polsce. Oka-
zji do $wietowania do-
starczy!l jednak nie tyl-
ko okragly jubileusz. Cho-
ciaz mijajacy rok nie na-
lezal do tatwych dla sek-
tora budowlanego, to od-

notowali$émy bardzo do-
bre wyniki sprzedazo-
we i mozemy $mialo po-
wiedzie¢, ze umocnili-
$my nasza pozycje li-
dera wsréd producen-
téw chemii budowlane;j.
Gwarancja bezpieczen-
stwa jest dla nas kon-
sekwentne realizowa-
nie strategii harmonijne-
go rozwoju firmy: dostar-
czanie produktéw najwyz-
szej jakosci, stale posze-
rzanie naszej oferty oraz

VIC SWERTS

o) 50 LAT
WYZNAGZANY B
KIERUNEK i

zdobywanie nowych ryn-
kéw zbytu. Oczywiscie
wszyscy liczymy na to, ze
przyszlo$é przyniesie po-
zytywne zmiany w sekto-
rze budowlanym, ale ich
tempo moze by¢ wolniej-
sze, niz bySmy sobie tego
zyczyli. W nadchodzacym
roku z pewnoscia bedzie-
my kontynuowaé wysitki,

dzieki ktérym stalismy sie
najlepiej rozpoznawalna
i najwyzej oceniang przez
klientéw firma na ryn-
ku pianek montazowych,
mas uszczelniajacych
i klejéw. Bedziemy nadal
poszukiwaé innowacyj-
nych rozwigzan, udosko-
nala¢ i wzbogaca¢ nasza
oferte. Akcent polozymy
réwniez na podniesienie
poziomu technologiczne-
go w branzy budowlanej
w Polsce do europejskie-
go standardu i utrzymanie
pozycji prekursora w tym
zakresie.

www.soudal.pl




Henryk Liszka

Prezes /arzgdu HOCHTIEF Polska SA

W przysztym roku poza naszg podstawowq
dziatalno$cig chcemy intensyfikowa¢ dziatania
m.in. w sektorze obiektdéw medycznych.

Na poczatku 2016 ro-
ku branzy budowlanej to-
warzyszyl spory opty-
mizm, podsycany gléw-
nie nowymi projekta-
mi infrastrukturalnymi,
w tym szczegblnie w za-
kresie budownictwa dro-
gowego i modernizacji li-
nii kolejowych, ktére mia-
ly by¢ realizowane z no-
wej perspektywy finanso-
wej UE na lata 2014-2020.
7. czasem okazato sie, ze
oglaszanie przetargéw
op6znia sie, wiec pla-
ny w tym zakresie naleza-
to zweryfikowaé. W kon-
sekwencji tych opdznien
istotnie wzrosta konkuren-
cyjnoé¢ na rynku inwesty-
cji kubaturowych, realizo-
wanych przez inwestoréw

prywatnych. 2016 rok byt
zatem kolejnym spraw-
dzianem dla firm budow-
lanych z reagowania na
trudne warunki rynkowe.
Po wolniejszym niz za-
ktadany wzroscie gospo-
darczym w 2016 r., spo-
dziewamy sie stopniowe-
go ozywienia na rynku za-
moéwien publicznych, kto-
ry — korzystajac z dofinan-
sowania z funduszy unij-
nych - bedzie nadrabiat
tegoroczne op6Znienia.
Ciagle dobre perspek-
tywy rozwoju maja przed
soba obiekty magazyno-
we i przemyslowe. Szcze-
g6lnie duzy potencjat tkwi
w Specjalnych Strefach
Ekonomicznych, gdzie
przewiduje sie dynamicz-

INWSZE
WSWom
2101

ny rozwdj obiektéw reali-
zowanych przez nowych
zagranicznych inwesto-
réw. W przyszlym roku
spodziewamy sie tez dy-
namicznego wprowadze-
nia na rynek kolejnych
projektéw mieszkanio-
wych.

W zwigzku z dopraco-
wywaniem strategii zréw-
nowazonego rozwoju do-
tyczacej sektora energe-
tycznego, analitycy prze-
widujg przyspieszenie bu-
dowy nowych blokéw
energetycznych oraz mo-
dernizacje juz funkcjonu-
jacych obiektéw. Spodzie-
wamy sie tez przyspiesze-
nia w realizacji planowa-

nych spalarni odpadéw
komunalnych.

Mijajacy rok wykorzy-
staliSmy nie tylko na re-
alizacje projektéow w sek-
torach, w ktérych jeste-
$my szczegdlnie silni, tj.
w budownictwie biurow-
c6w, budynkéw przemy-
stowych, magazynowych
i mieszkaniowych. To byt
rowniez czas na rozwoj
kompetencji w realizacji
projektéw z wykorzysta-
niem technologii BIM.

W przysztym roku poza
nasza podstawowa dzia-
falnoscia chcemy inten-
syfikowa¢ dziatania m.in.
w sektorze obiektéw me-
dycznych. Jestesmy tez za-
interesowani aktywnym
udzialem w projektach
PPP w segmencie infra-
struktury spolecznej.

www.hochtief.pl

Valera Rudao

Prezes /arzadu Telbbodin Poland Sp. z 0.0,

W 2016 roku staralismy sie wdraza¢ jak najwiecej
nowych technologii. Stad w naszych projektach

pojawiat sie czesto BIM.

Ten rok byt dla nas ro-
kiem intensywnej pracy.
Jak zawsze skupialismy sie
na naszych partnerach biz-
nesowych — przede wszyst-
kim chcieli$my ich poznac,
chcieli$my wiedzie¢, czego
oczekuja, by méc sprostac
ich wymaganiom. Ponadto
staraliémy sie utrzymac za-
ufanie, jakim obdarzyli nas
klienci, poniewaz wiemy,
Ze to oni sg najwazniejszym
elementem dobrego dzia-
fania firmy Tebodin. A na-
szym priorytetem byto wy-

posrodkowanie uwagi po-
miedzy nowych klientéw,
ktérzy z czasem do nas
wracajg a stalych, ktérzy
sa zadowoleni z naszych
ustug. Ponadto w 2016 r.
staraliémy sie wdrazac jak
najwiecej nowych techno-
logii. Stad w naszych pro-
jektach pojawial sie czesto
BIM. Modelowanie 3D da-
je wiele mozliwosci, z kto-
rych nasi partnerzy sa za-
dowoleni. Mozemy przy-
ktadowo zminimalizo-
waé potencjalne kolizje,

usprawni¢ wprowadzenie
zmian oraz przede wszyst-
kim zwigkszy¢ doktadnoscé
oszacowanych kosztéow in-
westycji.

Jesli natomiast moéwi-
my o przyszlym roku, to
patrzymy na niego opty-
mistycznie, oczywisty jest
fakt, ze nie zamierzamy
zaprzesta¢ dalszego rozwo-
ju, poniewaz widzimy po-
tencjat szczeg6lnie w bran-

zy spozywczej i chemicz-
nej, na ktére chcemy klasé
wiekszy nacisk. Nie jest to
jednak jedyna droga roz-
woju, jaka planujemy. Ma-
my do$wiadczenie w za-
rzadzaniu budowami dla
szeregu inwestycji w Pol-
sce i to jest druga galaz,
ktéra planujemy wzmoc-
ni¢ m.in. przez rozbudo-
wanie dzialéw odpowiada-
jacych za ten sektor rynku.
JestedSmy gotowi na pomoc
inwestorom w ich projek-
tach. Uwazam, ze przyszly
rok bedzie dobrym czasem
dla rozwoju biznesu.

www.tebodin.bilfinger.com
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ANdrze] Karolewski

Wiceprezes /arzadu
Ponzio Polska Sp. z 0.0.

Perspektywy stwarza gtéwnie eksport.

Miniony rok byl do-
brym, stabilnym czasem
dla naszej firmy. Otworzyt
przed nami nowe mozli-
woéci rozwoju, dzieki te-
mu zwiekszyliSmy zatrud-
nienie, ze szczeg6lnym
uwzglednieniem obshugi
technicznej i logistycznej,
w trosce o satysfakcje na-
szych odbiorcéw.

Ze wzgledu na prognozo-
wane przez cze$¢ firm spo-
wolnienie inwestycji krajo-
wych, perspektywy stwa-
rza gléwnie eksport. W cig-
gu ostatnich lat sprzedaz
eksportowa dynamicznie
wzrosla, osiggajac znacza-
cy poziom catej sprzeda-
zy. Systemy Ponzio sg juz
od dawna obecne w ca-
lej Europie, nawet w naj-

dalej wysunietym na po6t-
noc miedcie §wiata — nor-
weskim Hammerfest, gdzie
realizowana jest inwestycja
z zastosowaniem naszych
systemow.

Firma wzmacnia dodat-
kowo swojg obecnos$c¢ na
rynkach zagranicznych
poprzez udzial w najwaz-
niejszych targach budow-
lanych, m.in. BATIMAT

Najwieksze sukcesy 2016
zwigkszenie sprzedazy

zwiekszenie rozpoznawalnosci
marki na rynkach zagranicznych

ekspansja na rynki catego
Swiata

* wprowadzenie innowacyjnego
systemu ppoz. Ponzio PE 78El

w Paryzu, czy FENSTER-
BAU FRONTALE w No-
rymberdze. Natomiast ryn-
ki przyszlosciowe to kra-
je Bliskiego i Dalekiego
Wschodu, gdzie istotnym
kryterium jest uznana mar-
ka, a produkty europejskie
ciesza sie duzg renoma.
Mozemy pochwali¢ sie cie-
kawymi realizacjami, np.
w Dubaju, Arabii Saudyj-
skiej, Wietnamie. Wsr6d
systemé6w, ktére cieszg sie
duzym uznaniem na tych
rynkach, sg systemy prze-
ciwpozarowe, a my — jako
systemodawca — przewo-
dzimy w dostarczaniu tych
rozwigzan.

Rozwdj to takze opraco-
wywanie i wdrazanie inno-
wacyjnych produktéw. Mo-
zemy by¢ dumni z naszych
osiggnie¢, do ktérych na-
lezy wprowadzony ostat-
nio, bardzo zaawansowa-
ny system przeciwpozaro-
wy, zaliczajacy sie do naj-
nowszej generacji w rodzi-
nie systemoéw przeciwpoza-
rowych Ponzio. System ten
juz zjednat sobie naszych
klientéw. Odbiorcy z kra-
jow Europy i §wiata (m.in.
Norwegii, Szwajcarii, Fran-
¢ji, Austrii, Turcji, Zjedno-
czonych Emiratéw Arab-
skich) uruchamiaja proce-
dury certyfikacyjne dopusz-
czajace produkty do obrotu.

Wszystkie te dzialania
umacniaja marke Ponzio,
ktéra jest rozpoznawalna
na calym $wiecie.

Ponzio

www.ponziogroup.com

\Vacie] Podsiadito

Dyrekior Handlowy PERI Polska

Zakonczona witasnie rozbudowa Centrum

Logistycznego oraz Szkoleniowego w Ptochocinie
jeszcze bardziej zwiekszy nasz potencjat,

Mijajacy rok 2016 prze-
biegt dla PERI przede
wszystkim pod znakiem
intensywnej pracy i dal-
szej realizacji dlugotermi-
nowej strategii rozwoju.
Budowanie trwatych rela-
cji z klientami oraz two-
rzenie dla nich wartosci
dodanej, dzieki najwyz-
szej jakosci produktom
i ustugom, wcigz sa dla
nas priorytetem i stano-
wia kierunek rozwoju. Za-
koficzona wtasnie rozbu-
dowa Centrum Logistycz-
nego oraz Szkoleniowego

w Plochocinie jeszcze bar-
dziej zwiekszy nasz poten-
cjat w zakresie oferowa-
nia optymalnych rozwia-
zan. Wzrost sprzedazy rok
do roku osiagnelismy dzie-
ki zaufaniu, ktérym obda-
rzyli nas klienci przy reali-
zacji kluczowych polskich
inwestycji w sektorach bu-
downictwa energetyczne-
go, inzynieryjnego oraz ku-
baturowego. Wprowadzili-
$my nowe produkty na ry-
nek, m.in. uniwersalne de-
skowanie do $cian, stupéw
i stropéw PERI DUO, wy-

konane z innowacyjnego
materialu, jakim sa poli-
mery techniczne. Mozemy
pochwali¢ sie kompetent-
na i do$wiadczonag kadra
inzynieréw, ktérzy wspot-
pracuja z innymi spétkami
PERI na $wiecie i uczest-
nicza w licznych mie-
dzynarodowych projek-
tach, m.in. w USA, Rosji,
Niemczech i Skandynawii.

Perspektywy dla budow-
nictwa w roku 2017 sa
optymistyczne, ale opdz-
nienia w rozpoczeciu wie-
lu realizacji powoduja, ze
na wyniki trzeba bedzie
jeszcze poczekaé. Oce-
niam, iz najblizszy okres
przyniesie wiele mozliwo-
§ci i szans, ale takze zagro-
zen. PERI dalej bedzie da-
zy¢ do oferowania klien-
tom takich korzysci, kto-
re beda stanowily dla nich
faktyczny dodatek, a po-
strzegana warto$¢ pozwo-
li na wykorzystanie tych
szans i eliminacje ryzy-
ka zwigzanego z realizacja
przyszlych inwestycji.

www.peri.com.pl




Tomasz Grelo

Prezes /arzgdu ALUPROF

Dla Aluprofu to byt kolejny bardzo dobry rok, w ktérym
udato nam sie zblizy¢ do 1 mid. Dobry wynik jest
pochodng dynamicznego rozwoju eksportu i statego
wzrostu sprzedazy na rynku krajowym.

Konczacy sie rok dla
branzy budowlanej byt
okresem pogarszajacych
sie nastrojéw. Mniejszy od
zaktadanego wzrost gospo-
darczy oraz spadajgca licz-
ba oglaszanych przetargéw
publicznych przetozyly sie
na mniejsza zyskownos$é
przedsiebiorstw z naszego
sektora.

Dodatkowo szczegélnie
niepokojgcym zjawiskiem,
ktére obserwuje w naszej
branzy, sa praktyki konku-
rowania cenami nizszymi
od zaktadanych kosztéw
inwestora. W konsekwen-

cji spada marzowos¢ kon-
traktéw, a firmy budow-
lane angazuja sie w pro-
jekty nierentowne. Oba-
wiam sie, Ze w ciggu naj-
blizszych lat proceder ten
pozostanie w Polsce stan-
dardem. Z tego wzgledu
uczestnicy rynku budow-
lanego maja duze oczeki-
wania wobec przyszlego
roku. Firmy odbierajg te-
goroczne spowolnienie ja-
ko okres przejsciowy. Pro-
ducenci materialéw bu-
dowlanych i firmy wyko-
nawcze licza, ze 2017 r.
bedzie faza intensywne-

go wydatkowania srodkow
z UE, a takze, Zze nastapi
znaczne ozywienie w bu-
downictwie mieszkanio-
wym. Jak bedzie faktycz-
nie, przekonamy sie juz
niebawem.

Natomiast dla Aluprofu
to byt kolejny bardzo do-
bry rok, w ktérym uda-
o nam sie zblizy¢ do
1 mld zt. Dobry wynik jest
pochodng dynamiczne-
go rozwoju eksportu i sta-
lego wzrostu sprzedazy

na rynku krajowym. Naj-
wieksze wzrosty na ryn-
kach eksportowych udalo
sie odnotowa¢ w Stanach
Zjednoczonych, Wielkiej
Brytanii, Belgii i Holan-
dii. Ponadto sukcesyw-
nie rozbudowujemy swoja
sie¢ dystrybucyjna w ca-
lej Europie. Dzigki syste-
matycznemu rozwojowi,
systemy architektoniczne
ALUPROF skutecznie kon-
kuruja z rozwiazaniami
zachodnich firm. Jeste-
$§my postrzegani jako so-
lidny, elastyczny partner,
ktéry wdraza nowatorskie,
indywidualne rozwiaza-
nia, a to procentuje zdo-
bywaniem kolejnych kon-
traktow.

www.aluprof.eu

Krzysztof Pruszynski

Prezes /arzgdu

PRUSZYNSKI Sp. z 0.0.

Bedziemy koncentrowad sie na rozszerzaniu ofert
i podnoszeniu jako$ci wyrobdw oraz obstugi klientdw.

Mimo spowolnienia
w branzy budowlanej
(z niezlym pierwszym pét-
roczem, ale wyraZznym
spadkiem w drugiej poto-
wie), rok 2016 byt dla fir-
my Pruszynski bardzo do-
bry. W ciggu ostatnich 12
miesiecy nadal pracowa-
liSmy intensywnie nad
umocnieniem pozycji lide-
ra. Szacujemy, ze powiek-
szyliémy nasz 30-procento-
wy udzial w rynku blasza-

nych pokryé dachowych
i elewacyjnych o kolejny
1%, co daje nam solidng
przewage nad konkuren-
cja. Pod wzgledem sprze-
dazy odnowili§my wzrost.
Ponadto rozszerzyliSmy
nasza oferte, rozpoczyna-
jac miedzy innymi produk-
cje plyt warstwowych PIR.
Uruchomiona przez nas li-
nia wytwarza plyty z rdze-
niem poliuretanowym za-
réwno w oktadzinach me-

talowych, jak i miekkich.
Rozszerzenie oferty daje
nam mozliwosé¢ komplek-
sowej obstugi inwestycji.
W 2017 r. nadal bedzie-
my koncentrowaé sie na
rozszerzaniu ofert i pod-
noszeniu jakosci wyro-
béw oraz obstugi klien-
téw. Co do prognoz, to sg
one bardzo dobre dla seg-

mentu budownictwa jed-
norodzinnego, na pew-
no wiec bedziemy sie sta-
rali wykorzystaé te szan-
se. Niepokojace sa nato-
miast przewidywania do-
tyczace sektora przemy-
stowego, w ktérym Pru-
szynski, kontrolujac duza
cze$¢ polskiego rynku, jest
silnie umocowany. W wie-
loletniej historii firmy po-
trafiliSmy jednak poradzic¢
sobie z niejedng falg ryn-
kowych fluktuacji, dlatego
pozostaje optymista.

www.pruszynski.com.pl
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